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Die heimischen Banken engagieren sich

bei Themen wie Nachhaltigkeit und sozialer Aufstieg

und verbessern laufend ihr Service.

» Nachhaltigkeit sowie soziales En-
gagement stellen Grundpfeiler fiir die
BAWAG dar, um als Bank im 21.
Jahrhundertaufzutreten. Kiirzlich er-
hielt Monika Langthaler den 10. BA-
WAG Frauenpreis. Die ehemalige
Politikerin setzt sich seit Langem fiir
Nachhaltigkeit ein, nun wurde sie mit
dem mit 5.000 Euro dotierten Preis
ausgezeichnet. Die BAWAG enga-
giertsichjedoch nochinweiteren Berei-

chen fiir gesellschaftspolitisch relevan-
te Themen. So wihlte die Bank anliss-
lich der Preisverleihung ein Spenden-
projektaus, dasebensomit 5.000 Euro
unterstiitzt wurde, nimlich ,, Train of
Hope“: Diesesentstand im September
2015 aus der Zivilgesellschaft heraus
mit dem Ziel, geflohenen Menschen
zu helfen. Den Spendenscheck der
BAWAG erhielt daher Manuela Ertl,
Mitbegriinderin von ,, Train of Hope."

»Die BAWAG Group nimmt ihre so-
ziale Verantwortung wahr und enga-
giert sich fuir gesellschaftspolitisch re-
levante Themen. Unser Engagement
soll den Menschen Nutzen und Mehr-
wert bringen®, erldutert Enver Sirucic,
Chief Financial Officer und Stellver-
treter Chief Executive Officer der BA-
WAG Group. Die BAWAG spendet
daher regelmiBig fiirunterschiedliche
Initiativen und soziale Projekte. Der
Fokus liegt laut Sirucic auf Projekten
inMirkten,indenendie Bank titigist,
zudem ist eine bestimmte Langfristig-
keit von Bedeutung. Als Beispiel hier-
fiir nennt Enver Sirucic die Kinderuni
Wien. , Wir haben vergangenes Jahr
unsersoziales Engagement im Bereich
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der Finanzbildung weiter verstirke
und 80.000 Euro an die Universitit
Wien gespendet. Das Kinderbiiro der
Universitit Wien bringt Kinder aus
allen sozialen Schichten zusammen
und motiviert sie, ihr Leben lang neu-
gierigund wissbegierig zu sein. Damit
vermittelt es der nichsten Generation
eine sehr wichtige Botschaft, die auch
unsals Bankam Herzen liegt: Bildung
ist die beste Investition in die Zu-
kunft!”

NACHHALTIGKEIT ALS FUNDAMENT.
Ein weiteres wichtiges Thema — auch
firdieBAWAG—istdasder Nachhal-
tigkeit: Jeder Mitarbeiter soll seinen
Beitrag leisten. , Wir betrachten ~ »

Nachhaltigkeit eroffnet neue
Geschiftsfelder, bindet
Kundinnen und Kunden sowie
Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter und macht
Organisationen fit und
widerstandsfahig. Wer diese
Entwicklungen ignoriert, lauft

Gefahr, zuriickzubleiben.

Gerald Fleischmann, Volksbank Wien

Banken setzen im Service
darauf, dass Unternehmen
und Kunden ihnen
vertrauen
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Der Markt ist zur
Freude vieler
Sparerinnen und
Sparer sehr
kompetitiv
geworden.

Olaf Peter Poenisch, Santander

ESGinunserer Organisation nichtiso-
liert, dawir der Meinung sind, dass das
Wahrnehmenvon Verantwortung im
Bereich ESG das Fundament fiir eine
nachhaltige, langfristige Rentabilitit
schafft und ein wichtiger Bestandteil
unseres Risikomanagements ist.” Bei
Kreditentscheidungen werden 6kolo-
gische wie gesellschaftliche Auswir-
kungen beriicksichtigt, und zudem
gibt es konkrete ESG-Ziele: Reduk-
tion der eigenen Scope-1- und Scope-
2-CO,-Emissionenum mehrals 50 %,
eine Frauenquote von 33 % sowie ein
jahrliches Neugeschiftsvolumen bei
»grinen” Finanzierungen von tber
1,6 Milliarden Euro —und das alles bis
2025.

Der Fokus auf Nachhaltigkeit zeigt
sich schlussendlich auch bei den
Fonds, wie Enver Sirucicfesthilt: ,Der
Amundi Ethik Fonds war auch 2021
der meistverkaufte Fonds im Retail-
segment der BAWAG. Sowohl das
Neugeschift als auch das Gesamtver-
mogen an ESG-Fonds im BAWAG-
und easybank-Geschift sind im Ver-
gleich zu 2020 deutlich gestiegen:
31% des Neugeschifts im Wert-
papierbereich (vs. 22% in 2020) ent-
fielenauf ESG-Fondsvon Amundi,der
Anteil der ESG-Fonds am gesamten
Fondsvermégen stieg auf 14% (von
8% in 2020).“

DIE NACHHALTIGE REGIONALBANK.
Der Volksbanken-Verbund setzt seit
jeher auf Regionalitit — Nachhaltig-
keit ist logische Konsequenz. Auch
und gerade Banken sind im besonde-
ren Mal verpflichtet, auf ihre gesell-
schaftliche und 6kologische Verant-
wortung zu achten. Denn ein klares
Bekenntnis zur Nachhaltigkeit in der
Finanzbranche wirkt sich in weiterer
Folge spiirbar auf die Wirtschaft und
Privateaus. Dazuzihltunteranderem
Regionalitit — ein Grundpfeiler, der
vom Volksbanken-Verbund schon
seit tiber 170 Jahren durch das genos-
senschaftliche Prinzip und die Kern-
werte ,Vertrauen, Regionalitit und
Kundennihe” gelebt wird.

Dies bedeutet fiir die Volksbank aber
nicht nur, bei den eigenen Mitarbei-
tern und Ressourcen auf Nachhaltig-
keit zu achten, sondern auch im tigli-
chen Geschiift. Ein wichtiger Schritt
dabeiwar der gemeinsam mitdem Os-
terreichischen  Genossenschaftsver-
band (OGV) und der Unternehmens-
plattform respACT erstellte Nachhal-
tigkeits-Guide fiir KMU und Genos-
senschaften. Dieser Ratgeber mit dem
Titel ,So geht Nachhaltigkeit fiir
KMU und Genossenschaften” klirt
auf, inspiriert und unterstiitze KMU
und Genossenschaften dabei, Nach-
haltigkeit noch stirker in threm Kern-

geschift zu implementieren. , Nach-
haltigkeit eroffnet neue Geschiftsfel-
der, bindet Kundinnen und Kunden
sowie Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter und macht Organisationen fit und
widerstandsfihig. Werdiese Entwick-
lungen ignoriert, lauft Gefahr, zu-
riickzubleiben und den Wandel zu
verpassen, stelle Gerald Fleisch-
mann, Sprecher des Volksbanken-
Verbundes und Generaldirektor der
VOLKSBANK WIEN AG, fest.

ERFOLGREICHEBEISPIELE. Dassessich
dabei nicht nur um theoretische Mo-
delle oder internationale Konzerne
handelt, zeigt die online erhiltliche
Nachhaltigkeitsbroschiire  anhand
von Studien aus der Praxis. Die Volks-
bankenundder OGV prisentieren ge-
meinsam erfolgreich umgesetzte Pro-
jekte und Start-ups, darunter das
Wasserkraftwerk Urslau Maria Alm,
die WEB Windenergie AG oder die
Kl-unterstiitzte App  BeeSaver.
Jingstes Projekt ist das Wiener
Unternehmen PowerSolution, das als
Partner im Austrian Green Invest-
ment Pioneers Programm (AGIPP)
des Klimaschutzministeriums wichti-
geSchritteimZusammenhang mitder
Umsetzung von erneuerbaren Ener-
gieanlagen setzt. ,Der Finanzbereich
ist ein zentraler Schalthebel »

Kirzlich erhielt
Monika
Langthaler den
10. BAWAG
Frauenpreis
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INTERVIEW

LSINANZWISSEN IS T OF T
UNTERENTWICKELT

Gabriele Semmelrock-Werzer, Prisidentin des Osterreichischen Sparkassenverbandes, sieht im

Interview die dringende Notwendigkeit, das Finanzwissen der Osterreicher zu stéirken.

» Fiir Gabriele Semmelrock-Werzer,
Prisidentin  des  Osterreichischen
Sparkassenverbandes, steht aufler
Frage, dass Sparen auch in der Krise
Sinn macht. Was fiir Sie zihlt, ist der
richtige Einsatz der Mittel, und das
braucht Finanzwissen.

Einelnflationvon iberzehnProzentund
steigende Zinsen sind fir Anleger eine
groBe Herausforderung. Macht es an-
gesichts dieser schwierigen Rahmen-
bedingungen noch Sinn, zu sparen?

Gabriele Semmelrock-Werzer: Ja, spa-
ren macht immer Sinn. Das Verstind-
nis fiir Spaten ist ein essenzieller Be-
standteil von Finanzbildung und
bildet das Fundament fiir das tigliche
Finanzleben und den Wohlstand der
Menschen. Die derzeitige Inflation
und die Zinssituation machen es aber
notwendig, dass Anleger fiirsich einen
genauen Plan entsprechend ihren per-
sonlichen Wiinschen und Bediirfnis-
sen entwickeln, etwa wann sie wie viel
Geldbedarf haben werden. Daraus
ldsst sich dann ableiten, welche Spar-
und Anlageform am besten fiir die je-
weiligen Bediirfnisse geeignet ist.

Trotz der schlechten Rahmenbedingun-
gen sorgen die Osterreicher nicht aktiv
vor, sondern lassen ihr Geld einfach auf
den Spar-und Girokonten liegen. Ist das
fiir Sie erklérbar?

InOsterreich—wiein ganzMitteleuro-
pa—hatdas Veranlagenvon Geld iiber
das Sparbuch und den Bausparer hi-
naus nach wie vor wenig Tradition im
Vergleichzuanderen Lindern wie bei-
spielsweise den USA. Das Sicherheits-
bediirfnis der Osterreicher tiberwiegt
—wohlauch wegen der teilweise unzu-
reichenden  Finanzbildung.  Ein
Spruch, derin Osterreich sehr geliufig
ist, lautet: Uber Geld spricht man
nicht. Aber wie soll unsere Jugend et-

Gabriele
Semmelrock-
Werzer, Prdsiden-
tin des Osterreichi-
schen Sparkassen-
verbandes, sieht
groBen Hand-
lungsbedarfim
Bereich der
Finanzbildung fir
Frauven

was tiber Geld lernen, wenn zu Hause
nicht dariiber gesprochen wird?

DasheiBt,es mangelt den Osterreichern
an Finanzbildung?

Das Finanzwissen in Osterreich bei
Kindernund auch Erwachsenen ist oft
unterentwickelt. In den Schulen steht
Finanzbildung nichtimLehrplan. Wir
Sparkassen setzen uns schon lange da-
fiir ein, dass sich dies dndert und Ju-
gendlichehierwichtige Kompetenzen
erlangen. Aberauchdie Regierunghat
die Verantwortung, Menschen in die
Lage zu versetzen, Vermogen aufbau-
en zu konnen.

Wie kann man das Finanzbildungs-
niveau in Osterreich heben?

Das Motto lautet: Je frither man lernt,
mit Geld umzugehen, desto besser. Es
machtalso durchaus Sinn, bereits Kin-
dern ein Gefiihl fir Wirtschaft und

Geld zu vermitteln. Deshalb bieten
wir auch Finanzbildung fiir Kinder,
Jugendlicheund Erwachsenean, denn
zum Dazulernen ist es niemals zu frith
oder zu spit.

Welche Initiativen setzen Sie hier?
UnsereInitiativenerstreckensichiiber
vieleverschiedene Ebenenund Forma-
te: Wir starten mit einem Taschen-
geldleitfaden, gehen in Schulen mit
Workshops und Vortrigen. Wir
unterstiitzen Lehrer mit Unterrichts-
material, in einer Handelsakademie
haben wir etwa einen eigenen Raum
eingerichtet, der den Schiilern spiele-
rischzeigt, wieder Geldkreislauf funk-
tioniert und welche Prozesse dahinter
liegen. Junge Erwachsene sprechen
wir auch iiber unser Finanzbildungs-
zentrumFLiPan. Unser FLiP2Go-Bus
erméglichtes, Gemeindenin ganz Os-
terreich zu besuchen und so Finanzbil-
dungzudenMenschenzubringen. Fiir
Erwachsene haben wir Finanz-
bildungs-Podcasts und  Online-
Workshops. Unsere Sparkasseninden
Regionen kennen den Bedarf vor Ort
sehr gut und bieten die dafiir passen-
den Formate an.

In welchen Bereichen ist aus lhrer Sicht
in puncto Finanzbildung noch dringen-
der Handlungsbedarf gegeben?
Finanzbildung sollte fiir alle Lebens-
abschnitte kostenlos und einfach zu-
ginglich sein. Das personliche Geld-
lebenindertsichmitdenindividuellen
Lebensabschnitten. Man denke hier
nur an Verinderungen, die zum Bei-
spiel Kinder mit sich bringen. Einen
Schwerpunkt setzen wir derzeit bei
Finanzbildung fiir Frauen, denn sie
wurden lange nicht spezifisch ange-
sprochen, obwohl ihr Risiko, in Alters-
armut zu geraten, besonders hoch ist.
— STEPHAN SCOPPETTA
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Sparen erfordert
Weitsicht — eine
wichtige
Eigenschaft im
Leben. Man
verzichtet fir den
Moment, um spater
mehr zu
profitieren.

Franz Gasselsberger, Oberbank

Wir sind hier ein
bestens
aufgestellter
Partner mit
starkem
Eigenkapital, einer
soliden
Eigentimerschaft
und hochster
Beratungskompetenz.

Klaus Kumpfmiiller, HPYO 00

fiirden Klimaschutz. Die Realisierung
nachhaltiger Energieprojekte anhand
von genossenschaftlich organisierten
Modellenist dabei ein besonders inno-
vativer und spannender Ansatz, um
Osterreich bei der Erreichung seiner
Klimaziele voranzubringen® fasst Ge-
rald Fleischmann die Initiative zusam-
men.

Operativ fithrt der OGV die Griin-
dungsberatung fiir erneuerbare Ener-
giegenossenschaftendurchundunter-
stiitzt bei der Erstellung der Satzung,
der Vorbereitung der Griindungs-
unterlagenbishinzudenFirmenbuch-
eintragungen. Die Volksbank wiede-
rumfungiertalsFinanzierungspartner
fir erneuerbare Energieanlagen. Sie
sorgt mit der Bereitstellung simtli-
cher Bankprodukte, wie beispielswei-
se der Kontoftihrung und dem Zah-
lungsverkehr, aber auch der Versiche-
rung der Anlagen, fiir die reibungslose
Fithrung dererneuerbaren Energiege-
meinschaften. So schafft sie eine er-
folgreiche Partnerschaft aus Finanz
und visiondren KMU fiir eine lebens-
werte Zukunft.

DER NACHSTE SCHRITT. Die mobile
Bank N26 fiihrt ein Produkt fiir den
Handel mit Kryptowihrungen ein.
Seit 20. Oktoberist N26 Kryptoin Os-
terreich verfiigbar. Kryptowihrun-
geneinfach kaufen und verkaufen, das
mochte das Unternehmen mit N26
Krypto erméglichen. Die Einfiihrung
erfolgte zuerst in Osterreich. In den
kommenden MonatensollN26 Kryp-
to in weiteren europiischen Mirkten
ausgerollt werden. N26 Krypto wird
knapp 200 Coins anbieten und ist in
der N26 App integriert. Der Anmel-
deprozess ist reibungslos und sicher,
das Portfolio wird in der App tber-
sichtlich dargestellt. Zudem profitie-
ren die Kunden von der leicht ver-
stindlichen Auftragsabwicklung, im
Rahmen derer die Gebiihren vor jeder
Durchfiihrung einer Transaktion zu
tiberpriifen und zu bestitigen sind.
Fiir CEO Valentin Stalf sind Krypto-
wihrungen ,eine gefragte und attrak-
tive Anlageklasse.

ALLES INEINER APP. Kunden koénnen
direkt in der N26 App tiber den Be-
reich ,, Trading” im neuen Tab , Finan-
zen“ auf N26 Krypto zugreifen. Um
eine Position zu erdffnen, miissen ein
Coin und der Betrag ausgewihlt wer-

den, mit dem man handeln méchte.
Der Gegenwert des Handels wird im
Bankguthaben abgezogen, die Coins
erscheinen im eigenen Portfolio. Dies
gilt auch, wenn ein Kunde sich ent-
scheidet, eine offene Position in N26
Krypto zu schlieen: Die finanziellen
Mittel sind unmittelbar auf dem
Hauptkonto verfiigbar, sobald eine
Position geschlossen wird. Valentin
Stalf betont: , Fiir eine neue Genera-
tion von Investierenden, die nach
Moglichkeiten sucht, ihr Vermogen
zu vermehren, gelingt der Einstieg in
dasGeldanlegenhiufigtiberden Han-
del mit Kryptowihrungen. N26
Krypto bietet eine einfache Moglich-
keit, zu handeln und zu investieren —
mit einer groBartigen Benutzererfah-
rung und niedrigen, transparenten

Gebiihren.“

VERTRAUEN IN ZEITEN DER KRISEN.
Die HYPO Oberosterreich hat inten-
siv in die eigene Fachberatung inves-
tiert und frithbegonnen, Losungen fiir
ithre Kunden im Kampf gegen die
Teuerungen zu entwickeln. Daraus
entstandenistunteranderemderindi-
viduelle, Inflations-Check”. Dieaktu-
ellen Krisen treffen den gesamten
Standort Oberésterreich hart, erliu-
tert Klaus Kumpfmiiller, Vorstands-
vorsitzender der HYPO Oberdster-
reich: ,Stark steigende Energiepreise
betreffen praktisch alle Unterneh-
men, Probleme in der Lieferkette ver-
langsamen die Produktion, Rohstoff-
preise werden teilweise unkalkulier-
bar.“ Die HYPO Oberésterreich, eine
Universalbank, die sich unter ande-
rem als Wohnbau- und Veranla-
gungsbank spezialisiert hat, unter-
stiitzt dabei die eigenen Kunden —
egal, ob Privat- oder Unternehmens-
kunde. ,, Wir sind hier ein bestens auf-
gestellter Partner mit starkem Eigen-
kapital, einer soliden Eigentiimer-
schaft und hochster Beratungskom-
petenz”, hilt Klaus Kumpfmiillerfest.
Die MaBnahmen der Europiischen
Zentralbank (EZB)bezeichnet der Ex-
perte als ,leider sehr spit* gesetzt. Er
prognostiziert Zinserhéhungen bis
Jahresende. ,,Die Hohe wird bereits
davonabhingen,obdie Anzeichender
Rezession stirker werden. Auf diese
wiirdensichdiehoheren Zinsen natiir-
lich negativ auswirken und das wiir-
den die Unternehmen spiiren.“ Den
Grund der aktuellen Inflation »
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INTERVIEW

ABSOLUTE KUNDENZENTRIERUNG

Michael Héllerer, Raiffeisen NO-Wien, im Gesprich iiber Krisen, Geldanlage und Sicherheit.

) Die wirtschaftliche Lage ist ange-
spannt: zuerst die Corona-Pandemie,
dann der Ukraine-Krieg, Inflation und
Energiekrise. Was kann eine Bank wie
die Raiffeisenlandesbank NO-Wien tun,
um ihre Kunden durch diese Zeit zu
begleiten?

Michael Hollerer: Unser Anspruch ist
absolute Kundenzentrierung, da geht
es einerseits um optimale Finanzie-
rungslosungen, aber auch um die Be-
reitstellung vondigitalemund persén-
lichem Kundenservice. Wir beschifti-
genunsdamit, wie wir bei Themen wie
Liquiditit, Zinsentwicklung oder bei
der Energiekostenkrise fiir unsere
Kunden bestméglich da sein kénnen.
Wirdenken da—wie in Corona-Zeiten
— etwa an Unterstiitzungspakete fiir
einzelne Kreditnehmer und Kunden,
beidenen esknapper wird. Angesichts
der wirtschaftlichen Verwerfungen
werdenwirunsere Aufgabeals Finanz-
partner intensiv wahrnehmen.

Die Sparquote geht deutlich zuriick.
Fihrt das auch zu einem Umdenken der
OsterreicherinBezugaufihrefinanzielle
Veranlagung? Und: Was bietet die
Raiffeisenlandesbank NO-Wien an?

Es gibt eine Reihe von Méglichkeiten,
die Ersparnisse anzulegen. Wir raten
unseren Kunden, abgesehen von klas-
sischen Einlagen als finanzielle Reser-
ve, das Ersparnis gut diversifiziert am
Kapitalmarktzuveranlagen. Wichtig
ist das monatliche Ansparen in fixen
Betrigen, um langfristig an der posi-
tiven Entwicklung der Weltwirt-
schaft teilnehmen zu koénnen. Das
Beste ist immer, mit seiner Bank Kon-
takt aufzunehmen, um das personlich
Passende gemeinsam zu finden.
Esgibteineverstirkte Nachfrage nach
Produkten, die dem Kaufkraftverlust
entgegenwirken. Wir bieten ein sorg-
filtig ausgewidhltes Angebot und ha-
ben mit unseren Premium Partnern
Raiffeisen  Capital Management,
Raiffeisen Centrobank und Raiffeisen
Bank International an Losungen ge-

‘.
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Michael Héllerer, Generaldirektor Raiffeisen NO-Wien

arbeitet, die Nachhaltigkeitskriterien
berticksichtigen und wirkungsvoll
gegen die Inflation sind. Beispielswei-
se haben wir eine sehr erfolgreiche An-
leihe der Raiffeisen Bank International
bei Kunden platziert, die einen Kupon
hoher als die jahrliche Inflationsrate
anbietet. Wir planen, laufend solche
Produkte bereitzuhalten, die Wert-
verlust vermeiden, aber auch gleich-
zeitig Kapitalschutz bieten.

Gerade in Krisenzeiten haben die
Menschen ein erhdhtes Sicherheits-
bedirfnis. Durch die genossenschaftli-
che Struktur kann Raiffeisen NO-Wien
Sicherheit besonders gut abbilden. Ist
dies ein Vorteil gegeniber anderen
Banken und wie spielen Sie diesen
Vorteil aus?
Die Genossenschaft erlebt in diesen
Krisenzeiten so etwas wie eine Renais-
sance. Zu Recht, weil genossenschaft-
liche Werte wie Sicherheit und Solida-
ritdt in anspruchsvollen Zeiten beson-
ders gefragt sind. Raiffeisen ist mehr
als eine Bank, wir leben das Beyond
Banking und sind weit abseits des
Bankschalters titig. Unsere Stadt-
bank in Wien und die niederdsterrei-
chischen Raiffeisenbanken haben ein
gutes Gespiir, inwelchen Bereichensie
sich am besten engagieren kdnnen —
egal, ob in der Kultur, im Sport oder
im sozialen Bereich. Mir personlich ist
das soziale Thema ein groBes Anlie-
gen,dennwirlebenineiner Zeit, inder
die sozialen Unterschiede immer stir-
ker greifbar werden. Und das sehe ich
auch als Aufgabe von Raiffeisen, hier
ein verbindendes Element zu sein.
Unsere Mitarbeiter kennen ihre Kun-
den. Unser Handeln ist tiglich darauf
ausgerichtet, den Kunden im Mittel-
punkt zu wissen und die beste Losung
fiir ihn zu erarbeiten. Der personliche
Umgang schafft Vertrauen und gibt
Sicherheit, gerade jetzt, wo es vielfach
einen Mangel davon gibt. Das unter-
scheidet uns von anderen Banken.

— MARTIN MUHL
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Die BAWAG Group
nimmt ihre soziale
Verantwortung
wahr und engagiert
sich fir
gesellschaftspolitisch
relevante Themen.

Enver Sirucic, BAWAG

Fir eine neue
Generation von
Investierenden

gelingt der Einstieg

in das Geldanlegen
haufig Uber

Kryptowahrungen.

Valentin Stalf, N26

sieht Kumpfmiiller in der (Produkti-
ons-)Kostensteigerung, vor allem we-
genderhohenEnergiepreise. ,Die Uk-
raine-Krise bewirktedanneinennoch-
maligen Teuerungsschub®, erldutert
Kumpfmiiller.

SICHERHEIT UND VERTRAUEN. Der
Fokusder HYPO Oberosterreichliegt
daherweiterhinumsomehraufderBe-
ratung. So hat die Bank etwa den , In-
flations-Check* entwickelt, ein Inst-
rument, das die bedeutenden Preis-
treiber im personlichen Warenkorb
ermittelt und dazu beitragen soll, dass
jeder Einzelne die Auswirkungen der
Teuerungen besser verstehen und
Mafinahmen treffen kann. Die Ver-
waltung kann in Zeiten wie diesen na-
titrlich nichtunbeachtet bleiben—und
auchdieEU st gefragt:  Inerster Linie
muss der russische Angriffskrieg auf
die Ukraine beendet werden. Davor
werden wir keine nachhaltige Beruhi-
gung der Energiemirkte sehen. Zwei-
tens ist der Energiepreisbildungsme-
chanismus auf Grund der jiingsten Er-
fahrungen zu hinterfragen. Beides ist
nur im Schulterschluss auf EU-Ebene
moglich.“ Die aktuellen Herausforde-
rungen betreffen laut Kumpfmiiller
Anleger, die sich Sorgen um den Ka-
pitalerhalt machen, aber auch private
Haushalte sowie Haus- und Woh-
nungseigentiimer mit variabel ver-
zinsten Krediten. Der Experte hilt
fest:,,Jeder Kunde undjeder Haushalt
ist individuell zu betrachten. Patent-
rezepte gibt es nicht. Umso wichtiger
war es, dass wir als HYPO Oberoster-
reich die aktuelle Entwicklung frith
abgeschitzt haben, unsere Fachbera-
tung und Schulungen intensiviert und
vor allem auch zeitgerecht Losungen
entwickelt haben, die helfen kénnen,
der Geldentwertung und Teuerung
gegenzusteuern.” Die grofite Heraus-
forderung daher fiir die HYPO OO:
Sicherheit geben und Vertrauen stir-
ken. Sozial benachteiligte Personen
miissen langfristig unterstiitzt wer-
den,umdensozialenFrieden aufrecht-
zuerhalten. Dennoch wagt er einen
optimistischen Ausblick: ,,Aufgrund
unserer engen Bezichungen mit den
Unternehmerinnen und Unterneh-
mern haben wir hchstes Vertrauen.
Wir sehen, dass intensiv Ma3nahmen
getroffen werden, um den Erhalt der
Arbeitsplitze zu gewihrleisten und
den gesamten Standort zu stirken.”

SPAREN UND VORSORGEN. Nachhal-
tige Sparformensowiedie Vorsorgeim
Alter stehen beider Oberbank aktuell
im Fokus. Zudem wurde kiirzlich die
25-jahrige Kooperation mit Generali
gefeiert. Eine Riickkehr zur Normali-
tit sicht die Oberbank, denn: Es gibt
wieder Zinsen fiir Sparer. Franz Gas-
selsberger, Generaldirektor der Ober-
bank hilt fest: , Wir sehen die aktuelle
Entwicklung als Riickkehr zur Nor-
malitit, sowohlfiir Kreditealsauchfir
Einlagen gibt es wieder einen Preis. Es
ist wieder so, dass man fir Kredite
Zinsen bezahlt und fiir Einlagen Zin-
senbekommt.“ Derstudierte Jurister-
innert: ,Die Bankfilialen sind gegriin-
det worden, um Geld einzusammeln,
um diese in einem nichsten Schritt an
ausgewihlte Adressenals Kredite aus-
zureichen.”

Das Bewusstsein fiir die personliche
Vorsorge ist hoch, 90 % wollen privat
vorsorgen, aber nur 50 % tun es auch
tatsichlich. Viele konnen sich an-
gesichts der stark steigenden Lebens-
haltungskosten das Sparen ganz ein-
fach nicht leisten. Alle Banken sehen
das an einem dramatischen Riickgang
derSparquotein Osterreich. Nach den
Rekordwerten in der Pandemie von
14,4 % gehendie aktuellen Prognosen
in Richtung 5 %.

AN MORGEN DENKEN. Franz Gassels-
berger betont jedoch die Relevanz des
Sparens: ,Sparen erfordert Weitsicht
—eine wichtige Eigenschaft im Leben.
Man verzichtet fir den Moment, um
spiter mehr zu profitieren. In tur-
bulenten Zeiten wie diesen ist es somit
noch essenzieller, heute schon an
morgen zu denken.” In turbulenten
Zeiten ist es ebenso wichtig, verlissli-
che(Geschifts-)Partner ander Seite zu
haben —und die Oberbank hat mit der
Generaligenausoeinen gefunden. Die
Kooperation feierte kiirzlich ihr 25-
jahriges Bestehen. Die 1997 gegriin-
dete 3 Banken-Generali Investment-
Gesellschaft m.b.H. hat sich zu einer
der erfolgreichsten Fondsgesellschaf-
ten am Osterreichischen Marke entwi-
ckelt. Aus diesem Anlass erinnert
Franz Gasselsberger an ein weiteres
Thema, das an Bedeutung gewonnen
hat: die Pensionsvorsorge. In Oster-
reich gibt es ein 3-Siulen-Modell mit
gesetzlicher, betrieblicher und priva-
ter Pensionsversicherung. Das staatli-
che Pensionssystem geniige jedoch
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nicht mehr, so Gasselsberger. Viel-
mehrbetonterdie Wichtigkeitderbe-
trieblichen Vorsorge und regt an,
eventuell iiber eine Verpflichtung zur
betrieblichen Altersvorsorge —analog
zu Deutschland — nachzudenken. Das
darf aber nicht zu hoheren Kosten
bei den Unternehmen fiihren.
Schlussendlich ist es fiir ihn essenziell,
private Vorsorge zu forcieren — etwa
durch Entlastung des Faktors Arbeit
und Schaffung von steuerlichen An-
reizen und pramienbegiinstigten
Forderungen.

HOHERE SPARZINSEN. Die EZB-Zins-
politik sorgt dafiir, dass auch die Spar-
zinsen wieder steigen. Bei der Santan-
der Consumer Bank gibt es auf das Er-
sparte bis zu 2,7 Prozent. Das Online-
Sparkonto ist nach dem Sparbuch die
beliebteste Anlageform der Osterrei-
cherinnen und Osterreicher. Immer-
hin 40 Prozent von ihnen legen ihr Er-
spartes auf ein Tages- oder Festgeld-
konto, so das Ergebnis einer oster-
reichweiten Befragung im Auftrag der
Santander Consumer Bank im Okto-
ber 2022. Die Erhchung der Leitzin-
sen durch die Europiische Zentral-
bank (EZB) hat zudem die Sparzinsen

wieder steigen lassen. Santander hat
zuletzt im November 2022 den Zins-
satz fiir Tages- und Festgeld erhoht.
Sparer erhalten jetzt zwischen 1,25
Prozent p.a. fiir tiglich fillige Einla-
gen und 2,70 Prozent p.a. fir eine
Dreijahresbindung. Diesist die bereits
sechste Zinserhshung im Jahr 2022.
Die Standardkonditionen fiir Tages-
geld betragen 1,25 Prozent p.a. und
zudem gibt es keine Mindesteinlage.
Die Zinsen werden monatlich gutge-
schrieben, daraus ergibt sich ein Zin-
seszinseffekt. Fiir Neukunden gilt
wiederum Folgendes: Sie erhalten nun
2,00 Prozent p. a. —der Zinssatz ist fiir
drei Monate garantiert. Die aktuelle
Marktsituation hat Santander dazu be-
wogen, diese Schritte zu gehen, wie
CEO Olaf Peter Poenisch festhilt:
»Der Markt ist zur Freude vieler Spa-
rerinnen und Sparer sehr kompetitiv
geworden. Mit unseren neuen Kondi-
tionen bieten wir laut dem Banken-
rechner der Arbeiterkammer rundum
sehr gute Konditionen und das beste
Gesamtpaket im Tages- und Fest-
geldbereich.”

TAGES- UND FESTGELDKONTEN. Im
Festgeldbereich erhéhte Santander

ebenso die Zinsen fiir alle Bindungs-
zeitrdume. Fiir einen fixen Bin-
dungszeitraum von drei Monaten
gibt es 1,30 Prozent p.a., fiir sechs
Monate 1,40 Prozent p.a. und fiir
neun Monate 1,50 Prozent p.a. Fiir
Bindungszeitriume ab einem Jahr
gibt es bereits zwei Prozent und
mehr: Fiir eine Bindung von 12 Mo-
naten betrigt der Zinssatz 2,00 Pro-
zentp.a., fiir 18 Monate 2,10 Prozent
p-a., fir 24 Monate gibt es 2,20 Pro-
zent p.a.und fiir 36 Monate 2,70 Pro-
zentp.a. DieMindesteinlage fiir Fest-
geld betrigt 2.500 Euro. Die Zins-
gutschrift erfolgt am Ende der Lauf-
zeit. Olaf Peter Poenisch hilt
abschlieflend fest: ,, Auch wenn sich
mit der derzeitigen Zinslage die stei-
gende Teuerungsrate nicht abfedern
lisst, ist ein Online-Sparkonto nach
wie vor eine sinnvolle Basis, um
sich einen Liquidititspolster aufzu-
bauen oderum Geldanzusparen. Wir
merken, dass viele Menschen auf-
grund der Dynamik an den Mirkten
vor lingerfristigen Veranlagungen
zurtickschrecken und voriiberge-
hend Geld auf Tages- und Festgeld-
konten mit kiirzeren Laufzeiten
parken.” - BARBARA FOHRINGER

Banken wissen,
welche
Bedirfnisse
ihre Kunden
haben und was
sie brauchen



